
















Als herstellerunabhängiger Objektfinanzierer bieten wir 

Ihnen eine breite Palette an Produkten, mit denen Sie Ihren 

Lagerbestand, Ihren Mietpark und die entsprechenden 

Finanzierungen optimieren können.

FINANZIERUNGSIDEEN FÜR INVESTOREN

LEASING, KREDIT UND MIETKAUF

Noch immer werden Maschinen überwiegend durch Kredite 

finanziert, Leasing und Mietkauf sind jedoch auf dem Vor-

marsch. Insbesondere durch die Flexibilität des Leasing 

lassen sich die angestrebten Innovationen und Produktivi-

tätssteigerungen in höherem Maße realisieren. Wir bieten 

Ihnen die gesamte Palette traditioneller Finanzierungs-

lösungen vom Financial Leasing über den Mietkauf und das 

Investitionsdarlehn bis hin zum Sale-and-lease-back und 

Operating-Leasing.

FULL-SERVICE- UND OPERATING-LEASING

Aufgrund der hohen Anforderungen an die Flexibilität und 

Zuverlässigkeit von Produktionsmitteln steigt die Nachfrage 

nach fest vereinbarten Rückgabezeitpunkten der Maschinen 

und nach integrierten Dienstleistungen, wie z.B. der Wartung. 

Wir entsprechen diesen Wünschen mit neuen Produkten 

wie dem „Full-Service-Leasing“ und dem „Operating-

Leasing“, die wir gemeinsam mit unseren Partnern aus 

dem Maschinenbau entwickeln. 

Im Rahmen des Full-Service-Leasing übernehmen wir Zu-

satzleistungen wie Wartung, Reparatur und Versicherungen. 

Die Kosten hierfür sind in der Leasingrate enthalten. Der 

Vorteil für den Investor liegt in einer transparenten und festen 

Kalkulationsbasis sowie in der einfachen Abwicklung, da er 

alle Leistungen aus einer Hand bezieht. 

Demgegenüber bietet ihm das Operating-Leasing den Vor-

teil, dass er ein Objekt für einen kürzeren Zeitraum nutzen 

kann und dass ihm nur für die tatsächliche Nutzung Kosten 

entstehen. Diese sind geringer als bei einer Vollfinanzierung 

mit gleicher Laufzeit. Zudem bietet Operating-Leasing die 

Möglichkeit, ständig auf dem neuesten Stand der Technik 

zu bleiben.
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 High-Tech: Finanzierungs- und Business-
KnowHow für Zukunftstechnologien.

 Als Kunde profitieren Sie von den traditionell engen Beziehungen unserer Muttergesellschaft Société Générale zur High-Tech-

Branche: Viele führende internationale High-Tech-Hersteller arbeiten mit den verschiedenen Unternehmensbereichen von 

Société Générale zusammen. Seit den frühen Achtzigerjahren haben wir das Geschäftsfeld High-Tech durch Partnerschaften 

mit Herstellern der Informationstechnologie, Medizintechnik und Bürotechnik konsequent ausgebaut. Heute sind wir der 

führende europäische Anbieter in diesem Segment – und die erste Adresse für US-Hersteller, die Unterstützung bei der Finan-

zierung ihrer Absatzaktivitäten in Europa suchen.
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 KONTROLLE DES TECHNOLOGISCHEN 

FORTSCHRITTS

Die schnelle technologische Entwicklung zwingt High-Tech-

Hersteller und -Händler, ihre Kunden zum richtigen Zeit-

punkt anzusprechen. Dazu müssen sie in permanentem 

Kontakt zu ihnen stehen. Die Vorwegnahme und das Moni-

toring der Kundenbedürfnisse stellen eine der wichtigsten 

Herausforderungen für Hersteller und Händler dar, wenn sie 

ihren Markt vor Wettbewerbern schützen wollen. 

Die verkaufsfördernde Wirkung des Leasing wird inzwi-

schen von den meisten Lieferanten geschätzt. Sie haben er-

kannt, dass Leasing-Programme ihren Absatz erhöhen und 

helfen, den Bedarf der Kunden frühzeitig und präzise zu 

erkennen. 

EIN EUROPÄISCHER ANSATZ

Die meisten führenden High-Tech-Hersteller und -Händler 

haben eigene, in der Regel europäisch ausgerichtete Finan- 

zierungsgesellschaften („Captives“) oder planen solche. Sie 

versuchen dabei, die Finanzierung fest in den Verkauf ihrer 

Produkte zu integrieren.

Ob Finanzierung oder Refinanzierung – wir bieten Herstel-

lern und Händlern ein breites Spektrum an Dienstleistungen, 

das sie für alle Formen von Captive-Programmen nutzen 

können. Zum Beispiel:

■ Unterstützung und Training zum Verkauf des Finanzie-  

 rungsangebots

■ „Off-balance-sheet“-Refinanzierung

■ Back-Office-Services für herstellereigene Finanzierungs-

 angebote

Unser Angebot richtet sich an Hersteller und Händler, die 

folgende Produkte im europäischen Markt vertreiben:

IT

■ Hardware: Mainframes, UNIX- und NT-Server, PCs

■ Software: OS, Datenbanken, Enterprise-Solutions, 

 e-Business-Programme 

■ Peripheriegeräte: Laufwerke, Drucker

BÜROTECHNIK

■ Kopierer, Dokumenten-Management-Systeme, Graphik

■ Telekommunikation: Faxgeräte, Telefonanlagen

■ Elektronische Bürogeräte für kleine und mittlere 

 Unternehmen

MEDIZINTECHNIK

■ Röntgensysteme

■ Ultraschallgeräte

■ Nuklearmedizin

■ Computertomographen

■ Magnet-Resonanz-Tomographen

■ Laborgeräte
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 KOMBINIERTE LOKALE UND EUROPÄISCHE 

EXPERTISE

Unser gegenwärtiges High-Tech-Portfolio resultiert vor 

allem aus großen europäischen Captive-Programmen. Jedes 

von ihnen wurde von unserem Geschäftsbereich High-Tech 

zentral auf europäischer Ebene eingerichtet und an die 

jeweiligen Rahmenbedingungen (Recht, Steuern, Rech-

nungswesen, Marketing) der einzelnen Länder angepasst.

Wir verfügen über ein europäisches Support-Team und zwei 

europäische Competence-Center, welche die lokalen Akti-

vitäten koordinieren und das nötige Fachwissen bereit-

stellen. Das europäische Support-Team, in dem High-Tech-

Spezialisten aus verschiedenen Ländern zusammenarbei- 

ten, bildet die Schnittstelle zu unseren Partnern. Seine 

wesentliche Aufgabe besteht in der Umsetzung von Vendor-

Programmen innerhalb der SG Equipment Finance-Orga-

nisation. Es profitiert von der Unterstützung der Com-

petence-Center in Frankreich und Deutschland – unseren 

Experten in den Bereichen Recht, Rechnungslegung und 

Steuern für alle 25 Länder, in denen wir tätig sind.

Dieser zentral geführte Ansatz kommt den Bedürfnissen 

unserer Partner entgegen, einheitliche Finanzierungs-

lösungen in ganz unterschiedlichen Ländern zu implemen-

tieren und zu managen. Unsere Partner profitieren von der 

Kombination der Expertise unserer High-Tech-Spezialisten 

mit den Kenntnissen der lokalen Betreuungsteams.

UNSERE ERFAHRUNG, IHR VORTEIL

Die Vertriebsstruktur des Fokus High-Tech ist in Deutschland 

ausschließlich auf die Vendorenbetreuung – Hersteller, 

Distributoren, Händler – ausgerichtet. In engem Kontakt mit 

dem Netzwerk von SG Equipment Finance und der Abtei-

lung IBD International Business Development in Paris 

begleiten wir Vendorpartner mit Finanzierungs-, Leasing- 

und Refinanzierungsprogrammen zur Verkaufsförderung 

hochwertiger Industriegüter. Wir bieten Ihnen umfangreiche 

Erfahrungen im High-Tech-Geschäft auf Basis der folgenden 

durchgeführten Projekte:

■ Entwicklung und Management von Joint Ventures mit 

 führenden IT-Herstellern

■ Vertragsverwaltung und Rechnungswesen für eine der  

 größten herstellereigenen Leasinggesellschaften im 

 High-Tech-Bereich
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■ Europaweite Unterstützung herstellereigener Finan- 

 zierungsprogramme in den Bereichen IT (Hardware  

 und Software), Fotokopiergeräte, Telekommunikation 

 und Medizintechnik

■ Europaweite Refinanzierungs-Programme für alle   

 bedeutenden europäischen IT-Leasinggesellschaften

■ Online-Finanzierungsprogramme für Kleingeschäfte 

 verschiedener Bürotechnik-Händler

Diese Finanzierungsprodukte haben wir im Rahmen der 

genannten Projekte implementiert:

■ Alle Formen des Leasing (entsprechend lokalen

 Bedingungen)

■ Kredite, Forderungsfinanzierung

■ Disagiodarlehn

■ Risikopool und Sicherheitenverbund

■ Refinanzierung und Paketabschlag für Kleingeschäft-   

 Portfolios

■ „Off-balance-sheet“-Strukturierung

UNTERSCHIEDLICHE BEDINGUNGEN IN EUROPA

Hersteller aus den USA und Japan stoßen regelmäßig auf 

Schwierigkeiten, wenn sie versuchen, ihr Finanzierungs-

Geschäftsmodell auf Europa zu übertragen. Auf dem Weg 

zur Globalisierung kämpfen sie mit lokalen Rahmenbedin-   

gungen. Als multikulturelles Unternehmen mit europäischem 

Fundament haben wir oftmals unsere Fähigkeiten bewiesen, 

uns auf lokale Bedingungen einzustellen und Geschäfts- 

modelle zu übertragen. Wir kennen die Bedürfnisse und 

Anforderungen unserer Partner, und wir sind vertraut mit 

Rechnungslegungs- und Steuerregelungen wie dem FASB. 

Unsere Geschäftssprache ist Englisch, das ebnet den Weg 

für eine einfache und effiziente Kommunikation. 

Der größte Teil  unseres High-Tech-Geschäfts resultiert aus 

herstellereigenen Finanzierungsprogrammen, die mit außer-

europäischen Partnern entwickelt wurden. Unsere Finan-

zierungsprogramme garantieren beste Qualität.
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 Kontakte für Equipment und Vendor Finance 
in Europa und weltweit.
 Mit über 100 Niederlassungen ist SG Equipment Finance in 19 Ländern Europas sowie in Australien, Brasilien, China und den 

USA vertreten. Darüber hinaus haben Sie Zugriff auf das umfassende Angebot der weltweit tätigen Société Générale-Gruppe, 

vom Retail Banking über das Asset Management bis hin zum Corporate- und Investment Banking. Mit 27 Millionen Kunden und 

mehr als 150.000 Mitarbeitern und Niederlassungen in über 80 Ländern zählt die Société Générale zu den weltweit größten 

Banken.

Zentrale

Region Nord

Region Ost

Region West

Region Mitte

Region Südwest

Region Süd

Tel.: (+49) 202 382 0

Fax: (+49) 202 382 444

Tel.: (+49) 40 4 50 61 0 

Fax: (+49) 40 4 50 61 122

Tel.: (+49) 511 1 66 00 0

Fax: (+49) 511 1 66 00 122 

 

Tel.: (+49) 30 2 03 67 0

Fax: (+49) 30 2 03 67 122

Tel.: (+49) 351 8 66 07 0

Fax: (+49) 351 8 66 07 22

Tel.: (+49) 361 3 40 93 0

Fax: (+49) 361 3 40 93 122

Tel.: (+49) 211 2 33 84 0

Fax: (+49) 211 2 33 84 122

Tel.: (+49) 6196 40 36 0

Fax: (+49) 6196 40 36 122

Tel.: (+49) 711 2 10 32 0

Fax: (+49) 711 2 10 32 122

Tel.: (+49) 731 15 35 0

Fax: (+49) 731 15 35 122

Tel.: (+49) 89 41 62 0

Fax: (+49) 89 41 62 122

Tel.: (+49) 911 5 19 99 0

Fax: (+49) 911 5 19 99 122

www.gefa.de

E-Mail: service@gefa.de

Robert-Daum-Platz 1

42117 Wuppertal

Warburgstr. 26

20354 Hamburg

Rendsburger Str. 20

30659 Hannover

Friedrichstr. 194–199

10117 Berlin

Ammonstr. 72

01067 Dresden

Marktstr. 22

99084 Erfurt

Heinrich-Hertz-Str. 16

40699 Erkrath

Mergenthalerallee 15–21

65760 Eschborn

Stadionstr. 66

70771 Leinfelden-Echterdingen

Ensingerstr. 4

89073 Ulm

Feringastr. 13

85774 Unterföhring

Leipziger Platz 21

90491 Nürnberg

DEUTSCHLAND GEFA Gesellschaft für Absatzfinanzierung mbH

GEFA-Leasing GmbH
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Belgien

Dänemark

Frankreich

Großbritannien

Italien

Kroatien

Niederlande

Tel.: (+32) 3 2 20 00 33

Fax: (+32) 3 2 32 21 87

Tel.: (+45) 70 22 90 33

Fax: (+45) 70 22 90 44

Tel.: (+33) 1 41 29 60 00

Fax: (+33) 1 41 29 59 40

 

 

Tel.: (+44) 20 89 73 20 00

Fax: (+44) 20 89 40 83 33

Vendor Leasing:

Tel.: (+39) 02 4 65 46 81

Fax: (+39) 02 48 19 41 95

Leasing:

Tel.: (+39) 02 48 08 11

Fax: (+39) 02 48 01 23 68

Factoring:

Tel.: (+39) 02 46 77 51

Fax: (+39) 02 46 77 60 03

Tel.: (+385) 1 24 41 770 

Fax: (+385) 1 24 41 777

Tel.: (+31) 33 4 50 83 20

Fax: (+31) 33 4 50 83 22

Niederlassung: 

Vejle

Niederlassungen: 

Bordeaux, Lille, Lyon, 

Marseille, Nancy, 

Nantes, Paris, Toulouse

Niederlassungen: 

Cesena, Treviso

Coremansstraat 34

2600 Berchem

Roskildevej 342 B

2630 Taastrup (Kopenhagen)

Société Générale – DSFS / SGE

Tour Chassagne

75886 Paris cedex 18

Parkshot House

5 Kew Road

Richmond

Surrey - TW9 2ND

Via Trivulzio, 5

20146 Mailand

Ulica grada Vukovara 284

11th Floor 

10 000 Zagreb 

Astronaut 22 K

3824 MJ Amersfoort

EUROPA
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Norwegen

Österreich

Polen

Russland

Schweden

Schweiz

Slowakei

Spanien

Tschechien

Niederlassungen: 

Ålesund, Bergen, Bodø,  

Drammen, Fredrikstad, 

Hamar, Harstad, 

Haugesund, Kristiansand, 

Molde, Porsgrunn, 

Sandefjord, Stavanger, 

Trondheim, Tromsø

Niederlassungen: 

Klagenfurt, Salzburg

Niederlassungen: 

Bialystok, Breslau, 

Bromberg, Danzig, 

Kattowitz, Kielce,

Krakau, Lodz, Lublin, 

Olsztyn, Posen,

Rzeszow, Stettin

Niederlassungen: 

Göteborg, Malmö, 

Skellefteå, Sundsvall 

Niederlassung: 

Lausanne

Niederlassung:

Košice

Niederlassungen: 

Brünn, Budweis, 

Hradec Kralove, Ostrau, 

Pilsen, Ústí nad Labem

Tel.: (+47) 21 63 20 00

Fax: (+47) 21 63 23 12

Tel.: (+43) 1 5 22 34 10

Fax: (+43) 1 5 22 34 10 22

Tel.: (+48) 22 5 28 46 00

Fax: (+48) 22 5 28 46 11

Tel.: (+7) 495 777 88 10

Fax: (+7) 495 544 41 85

Tel.: (+46) 84 70 95 00

Fax: (+46) 84 70 95 33

Tel.: (+41) 44 32 53 900

Fax: (+41) 44 32 53 922 

 

 

Tel.: (+421) 2 59 20 67 25

Fax: (+421) 2 59 20 67 67

Tel.: (+34) 91 3 83 43 40

Fax: (+34) 91 7 67 09 19

Tel.: (+420) 2 25 98 85 00

Fax: (+420) 2 25 98 85 85

Strandveien 18

1325 Lysaker (Oslo)

Mariahilfer Straße 123/1/2/

Top 122

1060 Wien

ul. Marszalkowska 111

00-102 Warschau

9, Zemlyanoy val str.

105 064 Moskau

Solna Torg 3

171 45 Solna (Stockholm)

Gladbachstrasse 105

8044 Zürich

Hodzovo nám 1A

81106 Bratislava 1

Caleruega, 81, 6° A

28033 Madrid

Antala Staska 2027/79

14000 Prag 4

ˇ
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AUSSERHALB EUROPAS

Australien

Brasilien

China

Hongkong

USA

Niederlassung: 

Peking

Tel.: (+61) 2 92 10 80 00

Fax: (+61) 2 92 21 54 19

Tel.: (+55) 11 30 47 55 01

Fax: (+55) 11 30 48 55 02

Tel.: (+86) 21 52 08 06 66

Fax: (+86) 21 52 08 13 11

Tel.: (+852) 21 66 53 88

Fax: (+852) 21 66 52 67

Tel.: (+1) 201 839 11 00

Fax: (+1) 201 839 11 11

Level 21, 400 George Street

NSW-2000 Sydney

Alameda Rio Negro, 433

Alphaville – Barueri

06454-000 São Paulo

48/F Maxdo Centre

N° 8 Xingyi Road

Hongqiao Development Zone

Changning District

Shanghai 200336

Level 12, Three Pacific Place

1 Queen’s Road East

Hongkong

480 Washington Blvd.

Jersey City

NJ 07310-1900

Ukraine

Ungarn

Niederlassung: 

Zaporizhzhya

Tel.: (+380) 44 390 5454

Fax: (+380) 44 390 5465

Tel.: (+36) 14 28 10 40

Fax: (+36) 14 28 10 49

BC Forum Park Plaza, office 2-305 

9 Moskovskyi Avenue

Kiew 04073

West End Office Tower

Váci út 1-3

"B" torony 4

1062 Budapest
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We support. You succeed.
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